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Cette étude porte sur la fabrication de la poterie. Les pièces en terre cuite ont 

différentes utilisations. Certaines sont utilisées dans les maisons et d’autres dans les 
restaurants comme bacs à plantes. La poterie fait partie du patrimoine libanais. Les 
fabricants de poterie au Liban sont rares à cause de l’intérêt des gens pour d’autres 
matériaux, au cours de périodes déterminées, pour le plastique par exemple. 
Cependant, on assiste actuellement à un retour vers la poterie principalement comme 
élément décoratif. 

La fabrication commence par l’achat de la terre glaise et son lavage qui la 
débarrasse des déchets puis on lui donne sa forme définitive à l’aide d’un tour de 
potier et l’opération se termine dans le four à cuisson. Le matériel nécessaire à cette 
opération consiste en un tour et un four. Leur coût ne dépasse pas 2 000 $US. Il serait 
préférable que le potier se fasse aider par un ouvrier qui s’occuperait des travaux non 
spécialisés et que le lieu de travail soit proche de la maison. La surface de bâtiment 
requise est de 25 mètres carrés sur environ 200 mètres de terrain. Il serait possible de 
faire le matériel par un spécialiste, comme il serait possible à l’artisan de le fabriquer 
lui-même. 

Quant à la vente, elle intéresserait les grossistes, les pépinières, les magasins de 
vente de poteries, et les fleuristes. En cas de fabrication de pièces artistiques, le 
marché pourrait être élargi pour atteindre et attirer des touristes par la fabrication de 
copie de pièces archéologiques. L’étude financière a montré que le seuil de stabilité 
est au  niveau  de ventes d’un montant de 9 000 $US. Mais nous avons calculé ce 
seuil sur la base de l’obtention d’un revenu familial pour le débiteur suffisant pour 
lui permettre de vivre dans un village libanais. Ce seuil atteint le chiffre de vente 
annuel de 24 000 $US. 

L’étude a montré aussi que la fluctuation des prix réduit les bénéfices, mais il 
apparaît qu’il y a une marge de protection substantielle, et ceci est élémentaire. La 
marge de bénéfice augmente si le débiteur est le propriétaire de son lieu de travail, et 
de même, si au lieu d’engager des ouvriers, il est aidé par un membre de sa famille. 
 
 
 




