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Cette étude porte sur la création d’une étude de notaire. Le notaire atteste la 
légalité des accords passés entre différentes parties ou certifie la légalité des 
procurations de vente. Le Ministère de la Justice nomme le notaire par  un concours 
d’entrée périodique et ceci en fonction des besoins. 

Le notaire a besoin d’un bureau de quarente mètres carrés se composant de deux 
pièces,  il est possible d’y adjoindre une petite pièce pour les archives. Le choix de 
l’emplacement de l’étude dans un lieu adéquat est un élément important de succés 
surtout au cours de la première étape. Pour équiper cette étude il faudrait prévoir un 
ameublement composé de deux bureaux, d’armoires et de chaises, d’un ordinateur et 
d’une photocopieuse. Les frais de cet équipement seraient de l’ordre de 4 500 $US. 

Les notaires sont répartis dans  les régions conformément à l’importance de la 
région et de ses besoins en notaires, c’est pour cela qu’il n’existe aucun risque de 
concurrence importante surtout si le débiteur se limite aux honoraires fixés par le 
Ministère. Cependant plus un notaire est connu et plus il augmente ses prix. 

Etant donné la nature du travail du notaire les clients viennent personnellement à 
l’étude pour finaliser leurs transactions. Il serait donc nécessaire que l’étude se situe 
dans une zone facile d’accés  et qu’un panneau d’affichage  sur la route indique aux 
clients l’emplacement  de l’étude comme il serait possible d’informer  les banques et 
les sociétés se trouvant dans la région de l’ouverture de l’étude. 

Nous avons construit l’étude financière sur le principe que l’étude de notaire  
légaliserait  quatre procurations par jour au moins:  chiffre  très acceptable pour ce qui 
est de la première année. Cette étude nous a montré que le notaire peut effectuer des 
bénéfices  de l’ordre de 7 000 $US au cours de la première année :  revenu acceptable 
pour une famille vivant à l’extérieur de la capitale. Il nous est apparu de même que le 
seuil de rentabilité est de l’ordre de 10 000 $US environ c’est à dire que c’est ce qui 
équivaut à trois transactions effectuées sur deux jours avant que le notaire n’ait à faire 
face à des pertes.   

Il est très important que le notaire se mette à jour de l’existence des lois récentes 
et  nouveautés du métier ce qui  faciliterait le travail ou attirerait les clients. 
 
 
 
 




