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Sommaire

Ce projet ¢tudie la possibilit¢ d’ouverture d’un laboratoire dentaire dans les
régions de retour des déplacés. Le laboratoire sera dirigé par un prothésiste licencié,
membre de I’Ordre des Prothésistes du Liban.

Le prothésiste doit s’implanter a proximité d’une ville ou méme dans une zone
urbaine, ou le taux de concentration des dentistes est assez important.

Pour le démarrage, I’investissement de base requis en équipements, instruments
et besoins en fond de roulement s’éléve a environ 12 700 $US desquels 6 700 $US
assurés a partir des fonds propres de I’investisseur et 6 000 $US par un prét bonifié
remboursable sur deux ans.

Dés la premiere année, le profit net avant impo6t est significatif. Il démarre a
7 000 $US pour atteindre 15000 $US a la fin de la cinquiéme année. Ce profit
constitue alors 54 % du chiffre d’affaires.

La trésorerie au cours des cinq exercices étudiés est toujours positive et atteint
7 600 $US a la cinquiéme année. La situation du nouveau laboratoire est alors bonne et
évite a ’investisseur un prét supplémentaire ou un nouvel apport en capitaux.

Quant au seuil de rentabilité pour la premiére année, il est de 7 200 $US et
constitue environ 42 % du chiffre d’affaires.

Si on considere que le prothésiste possede le local ou son laboratoire sera
implanté, il économisera le loyer et ses cofits fixes diminueront de 1 200 $US. Ainsi, le
seuil de rentabilité ne représentera plus que 32 % du chiffre d’affaires la premiére
année.

Ces résultats dépendent de la capacité du prothésiste a remporter des contrats et a
trouver de nouveaux clients, donc de la qualit¢ et du niveau du service offert
moyennant des tarifs concurrentiels. La flexibilité des prix appliqués par I’investisseur
et le respect des délais fixe€s, sont ¢galement des conditions importantes de réussite du
laboratoire.
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