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Cette étude porte sur le projet de l’établissement d’un magasin de vente 
d’appareils de téléphone cellulaire dans les régions de  retour des déplacés et dans les 
villes libanaises. 

Les éléments les plus importants cités dans ce rapport sont les suivants : 
• Ce projet est essentiellement basé sur les talents de son propriétaire. 
• Il est préférable de le situer sur une artère principale. 
• Le coût d’installation du projet est estimé à 6 351 $US 
• Le Coût total d’exploitation est de 3 000 $US 
• Le volume annuel de travail du projet est de 35 835 $US pouvant atteindre        

57 236 $US durant la cinquième année, avec l’augmentation annuelle de 20 % 
pour la première année et de 10 % de la deuxième à la cinquième année. 

• Les charges fixes et variables du projet ont atteint 31 818 $US environ durant 
la première année, pouvant atteindre 48 550 $US, durant la cinquième année. 

• Le résultat net du projet est de 3 817 $US pour la 1ère année pouvant atteindre 
8 686 $US, pour les cinq années suivantes. 

• Les liquidités nettes de la première année sont de 5 084 $US 
• Le projet évolue rapidement et proportionnellement aux changements touchant 

le secteur des communications. Le chef du projet doit se recycler 
continuellement  et suivre cette évolution pour améliorer ses résultats. Les 
innovations prévues relativement au téléphone cellulaire, portable, permettront 
un lien plus important entre les communications et l’ordinateur.  

 
 
 
 
 
 




