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 :دراسة جدوى من إعداد 
 .سرور، متخصصة في الإقتصادكارول 

 
 

٢٠٠١ نيسان – لبنان –جل الديب 
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 الفهرس
 

 الموجز ٢
  
  وصف المشروع-١ ٣
  وصف النتاج أو الخدمة١-١ 
  وصف النتاجات المتنوعة أو الخدمات١-١-١ 
  التطور الممكن٢-١-١ ٤
  
  تحليل السوق-٢ ٤
  وصف السوق والتنوّعات والاحجام والاتجاهات١-٢ 
  المنافسة٢-٢ ٥
  الفرص والمخاطر٣-٢ 
 ة الأسواق المتسهدف٤-٢ 
  
  التجهيزات والتركيب-٣ ٥
  وصف التجهيزات وطريقة استعمالها١-٣ 
  اليد العاملة٢-٣ ٦
  امكانية مشاركة أفراد العائلة في المشروع ٣-٣ 
  المساحة الضرورية للعمل٤-٣ 
  مكان اقامة المشروع٥-٣ 
  إدارة المشروع، الدوام وطواعية دوام العمل٦-٣ 
 د الأولية وبالتجهيزات التموّن بالموا٧-٣ ٧
  المواد الأولية، موردوها وكلفتها١-٧-٣ 
  التجهيزات، موردوها وكلفتها٢-٧-٣ ٨
  مخاطر التلوّث٨-٣ 
  
  التسويق وتقنيات البيع-٤ ٨
  تقنية البيع ١-٤ 
  تحديد سعر البيع٢-٤ 
  
  دراسة مالية-٥ ٩
  حساب رأس المال الإجمالي للتوظيف١-٥ 

  قيمة القرض وقيمة المساهمات الشخصية٢-٥ ١٠
  جدول تسديد القرض٣-٥ 

  النتائج المقدّرة لخمس سنوات٤-٥ ١١
  الميزانية المقدّرة لخمس سنوات٥-٥ ١٢
  جدول تدفق الاموال المتوقعة على الصندوق في السنوات الخمس٦-٥ 

  حساب نقاط التعادل في القيمة٧-٥ ١٣
 غير المعطيات مدى تأثر النتائج بت٨-٥ 

  تعليمات٩-٥ ١٥
  

  عوامل أساسية للنجاح-٦ ١٦
  حسنات التنافس١-٦ 
  اهمية التجديد والنوعيّة٢-٦ 
  أهمية التدريب٣-٦ 
  

  الخلاصة-٨ ١٦
 
 

.إن الآراء المعروضة في هذه الدراسة تعكس وجهة نظر كاتبها  



 

 3)  كومبيوتر(تركيب حواسيب          إيلدس 

 
 
 

 الموجز
 
 

 لبيع الحواسيب المركّبة محليّاً، ولبيع الأجهزة        يقوم المشروع موضوع الدرس بإنشاء تجارة      
 .الملحقة وقطع غيار لا غنى عنها للعمل المعلوماتي

يجب أن تقام هذه التجارة في قرية أو بلدة كبيرة أو حتى في مدن صغيرة تكون فيها كثافة                     
 .السكّان كبيرة نسبياً

يموَل قسم منه بقرض تبلغ     . أ. د ٥٩٦٣إن رأس المال المطلوب توظيفه لإنطلاق المشروع هو         
 . فيؤمنه صاحب المشروع. أ. د٢٩٦٣أ، أما الباقي أي . د٣٠٠٠قيمته 

لهذا طالب القرض يجب أن يكون      . إن سوق الحواسيب الذي يشهد تنافساً شديداً يتطوّر سريعاّ         
 الخدمات  مطّّلعاً باستمرار على التطوّرات التكنولوجيّة ليتمكن من تقديم أحسن المنتجات ويوفّر أفضل            

 .للزبائن
وتكون المبيعات  .  وحدات في الشهر   ٣ حاسوباً خلال السنة الأولى، بمعدل       ٣٦قدرنا انه سيباع    

 . من رقم المبيعات السنوي./.٢٠في شهر كانون الأول وهي الأهم بحيث تمثل 
 إن المردوديّة خلال السنوات الخمس التي جرى درسها تدلّ على تقدّم مستمرّ حتى ولو أن هذه                

في السنة الأولى، ارتفع الربح الصافي قبل تسديد          . أ. د ٢٨٨٣فمن  . المردودية ليست مهمّة جداً   
 .أ. د١٥٢٤٢أ، وبلغ في آخر السنة الخامسة . د٦٤٧٥الضرائب وفي السنة الثانية إلى 

. فالحساب المالي خلال السنوات هو إيجابي دائماً وفي تطوّر، وليس مطلوباً أيً قرض إضافي              
وهذا . أ. د ٣٠٧١ذا الحساب يعتبر مهماً في أجل متوسّط، إبتداء من السنة الثالثة حيث يبلغ                ويبدأ ه 

 .الواقع يضمن للمقترض وضعاً مريحاً
 حاسوباً، يضاف اليها الأجهزة الجانبيّة وقطع الغيار التي         ٢٢في السنة الاولى نقطة التعادل هي       

وفي هذا المستوى، فإن طالب القرض لا       . مكنة من المبيعات الم   ./.٦٠بيعت بشكل متوازٍ معها، أي      
 .يحقّق خسارة ولا ربحاً، بل إن هذا البيع يسمح له بأن يغطّي الكلفة الثابتة والكلفة غير الثابتة

ويجب أن نلاحظ أن هذا النوع من التجارة يمكن أن يحقّّق واحداً من التطوّرات الممكنة وهو                  
. أ. د ٣٩٨٠وكلفة التجهيزات الإضافية سيبلغ عندئذ      "ة الرابعة    إبتداء من السن   الإنترنيتإستغلال شبكة   

 "../.٢٠فيرى المستثمر عندئذ أن ربحه يزيد 
وعلى . وهكذا، على العكس ممّا يجري في أكثر الحالات، فإن المشروع مربح منذ السنة الاولى             

 جيّداً، يجب أن    لكن طالب القرض، كي يحقّق وضعاً      . المدى الطويل ستكون المردوديّة مهمّة جدّاً      
 .يتوافر لديه شعور جيّد بالمسؤوليّة، وبراعة في التسويق

 




