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 الفهرس
 

 الموجز ٢

  وصف المشروع-١ ٣
  
  دراسة أوضاع السوق-٢ ٣
  المنافسة١-٢ 
  الأسواق المستهدفة٢-٢ 

  متطلبات تقديم خدمات الصالون-٣ ٤
  عامل الموسمية في عمل الصالون١-٣ 
  التجهيزات والمشتريات الضرورية٢-٣ 
  المحل والتجهيزات١-٢-٣ 

 لموردون المخزون وا٢-٢-٣ ٥

  الموارد البشرية٣-٢-٣ ٦
  موقع الصالون٣-٣ 

  تقنيات التسويق-٤ ٦
  السعر١-٤ 

  التوقعات المالية-٥ ٧
  قيمة رأس المال الأساسي والقرض المطلوب١-٥ 

  حساب النتيجة المقدر٢-٥ ٨

  الميزانية المتوقعة٣-٥ ١٠
  التدفقات النقدية المتوقعة٤-٥ 
 Break Evenنقطة التعادل،  تحليل ٥-٥ 

 Sensitivity تحليل الحساسية، ٦-٥ ١١

  بعض الاقتراحات وعوامل النجاح-٦ ١٣

  الخلاصة-٧ ١٤
 

 
 .إن الآراء المعروضة في هذه الدراسة تعكس وجهة نظر كاتبها
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 الموجز
 
 

 .لبلدات اللبنانيةهذه الدراسة تتناول جدوى إنشاء صالون للحلاقة في إحدى القرى أو ا

ويجب أن يكون صالون الحلاقة واقعاً في منطقة لا تكثر فيها المنافسة وفي موقع معروف يسهل                
 .الوصول اليه

وتجدر . فمثلاً، قد يساعد الإبن في حمام الشعر      . يمكـن لأفـراد العائلة المشاركة في هذه المهنة        
ل فصل الصيف وأيام الأعياد كالميلاد أو       الاشـارة الـى أن هذه المهنة موسمية ويكثر العمل فيها خلا           

 .الفصح

وقد اعتبرنا في   . أ. د ٥٧٣٨الاسـتثمار الأساسي المتوجب للتجهيزات والرأسمال التشغيلي يبلغ         
فيتم تمويله من   . أ. د ٢٧٣٨أما المبلغ المتبقي والبالغ     . أ. آلاف د  ٣هـذه الدراسة أن قيمة القرض تبلغ        

 .المزين

وتظهر هذه  .  متشدد بناء على مستويات السوق في القرى اللبنانية        تـم تقديـر الـتوقعات بشكل      
شهرياً وهو يرتفع إلى    . أ. د ٦٠٧في السنة الأولى أي ما يعادل       . أ. د ٧٢٨٧التوقعات ربحاً صافياً قدره     

 .شهرياً. أ. د١١٥٦في السنة الخامسة أي ما يعادل . أ. د١٣٨٦٦حوالي 

لأول هو سيناريو الحالة الفضلى حيث زيدت معدلات        السيناريو ا . وقـد تـم اعتماد سيناريوهين     
في السنة الأولى أي    . أ. د ١١٦٦٢وفي هذه الحالة، يرتفع دخل صاحب المشروع الى         . الدوران والنمو 

 .شهرياً عند نهاية السنة الخامسة. أ. د١٩٢٦أي . أ. د٢٣١٠٨شهرياً ويزداد ليصبح حوالي . أ. د٩٧٢

أي شهرياً بحوالي       . أ. د ٤٤٢١يظهر دخلاً سنوياً بحوالي     أمـا سـيناريو الحالـة الأسـوأ فهو          
 .شهرياً. أ. د٥١٥في السنة الخامسة أي . أ. د٦١٨٥في العام الأول ويصبح . أ. د٣٦٨

إلا أنه ينبغي توافر عدة     . تبين هذه الدراسة أن مهنة الحلاقة أو تزيين الشعر قد تكون جداً مربحة            
، جودة الخدمة، العلاقات العامة والسعر المناسب أو المنافس،         عوامـل للـنجاح أهمهـا براعة الحلاق       

حقيقية مع الزبائن مهم لجعلهم وفيين للصالون مما ينعكس         " صداقة"كمـا أن تأسيس علاقات      ... إلـخ 
 .ايجاباً على عمل الحلاق




